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ВВЕДЕНИЕ
Рабочая программа дисциплины является частью основной профессиональной

образовательной программы высшего образования - программы магистратуры, разработанной в
соответствии с ФГОС ВО
ФГОС ВО Федеральный государственный образовательный стандарт высшего образования

- магистратура по направлению подготовки 38.04.01 Экономика (приказ
Минобрнауки России от 11.08.2020 г. № 939)

1. ЦЕЛЬОСВОЕНИЯДИСЦИПЛИНЫ
Формирование знаний и умений работы в области международных валютно-кредитных

отношений, а также навыков в области валютных курсов, расчетов и кредитования.

2. МЕСТОДИСЦИПЛИНЫВСТРУКТУРЕОПОП
Дисциплина относится к части, формируемой участниками образовательных отношений.

3. ОБЪЕМ ДИСЦИПЛИНЫ

Промежуточная
аттестация

Часов

З.е.Всего за
семестр

Контактная работа .(по уч.зан.)
Самостоятель
ная работа
в том числе
подготовка

контрольных и
курсовых

Всего Лекции

Практические
занятия,
включая
курсовое

проектировани
е

Семестр 4
Экзамен, Контрольная

работа 108 16 4 12 65 3

4.ПЛАНИРУЕМЫЕРЕЗУЛЬТАТЫОСВОЕНИЯОПОП
В результате освоения ОПОП у выпускника должны быть сформированы компетенции,

установленные в соответствии ФГОС ВО.
Профессиональные компетенции (ПК)

Шифр и наименование
компетенции Индикаторы достижения компетенций

организационно-управленческий
ПК-1 Руководство
внешнеэкономической
деятельностью в
организации: организация
работ по
внешнеэкономической
деятельности, разработка
плана
внешнеэкономической
деятельности организации и
контроль его выполнения

ИД-1.ПК-1 Знать:
нормативные правовые акты, регулирующие внешнеэкономическую
деятельность и государственную поддержку ВЭД, международные
договоры в сфере стандартов и требований к продукции, основы
экономической теории, трудового законодательства, основы
маркетинга, ценообразования, бизнес-планирования, риск-
менеджмента, системного анализа внешнеэкономической информации,
порядок документооборота, составления отчетности, условия
внешнеторгового контракта, а также этику делового общения на
русском и английским языках (на уровне порогового продвинутого
(В2)).



ПК-1 Руководство
внешнеэкономической
деятельностью в
организации: организация
работ по
внешнеэкономической
деятельности, разработка
плана
внешнеэкономической
деятельности организации и
контроль его выполнения

ИД-2.ПК-1 Уметь:
взаимодействовать с подразделениями организации для выявления
стратегии развития, обобщать и систематизировать информацию о
задачах и направлениях деятельности в сфере ВЭД, оценивать
экспортный потенциал и потребности в импорте, проводить оценку
эффективности экспортных и импортных операций, разрабатывать
стратегические и текущие планы ВЭД, рассчитывать финансовые
показатели эффективности, подготавливать предложения по развитию
и приоритетам, вести деловую переписку и коммуникацию с
иностранными партнерами с использованием современных средств
связи, работать с информационными системами и базами данных, а
также формулировать и распределять задачи между сотрудниками.

ИД-3.ПК-1 Иметь практический опыт:
выбора и проверки надежности потенциальных партнеров, обработки
данных и документов для заключения внешнеторговых контрактов,
согласования и подписания контрактов, обеспечения внутреннего
взаимодействия профильных специалистов, разработки проекта плана
ВЭД с учетом приоритетов, внесения дополнений и изменений в план,
презентации и согласования итогового плана, мониторинга изменений
законодательства и мер государственной поддержки, оценки
экспортного потенциала, потребностей в импорте, оценки
эффективности экспортных и импортных операций, анализа
результатов реализации контрактов, а также планирования и
постановки задач сотрудникам подразделения.

5. ТЕМАТИЧЕСКИЙПЛАН

Тема

Часов

Наименование темы Всего
часов

Контактная работа .(по уч.зан.)
Самост.
работа

Контроль
самостоятельн
ой работыЛекции Лаборатор

ные
Практичес
кие

занятия

Семестр 4 81

Тема 1. Тема 1. Международный валютныйрынок. 19 1 2 16
Тема 2. Тема 2. Виды валютных операций 22 1 4 17
Тема 3. Тема 3. Формы и инструментымеждународных расчетов. 19 1 2 16

Тема 4. Тема 4. Международное кредитование всистеме валютно-кредитных отношений. 21 1 4 16

6. ФОРМЫТЕКУЩЕГОКОНТРОЛЯИПРОМЕЖУТОЧНОЙАТТЕСТАЦИИ
ШКАЛЫОЦЕНИВАНИЯ

Раздел/Тема Вид оценочного
средства Описание оценочного средства Критерии

оценивания
Текущий контроль (Приложение 4)

Тема 1 Тест (Приложение
4) Тест состоит из 20 вопросов 20 баллов

Тема 2-4 Задачи
(Приложение 4) Решение задачи 20 баллов



Тема 2 Эссе (Приложение
4)

Дать характеристику вида валютной
операции, показать особенности ее
проведения с участием резидентов.

20

Промежуточная аттестация (Приложение 5)

4 семестр
(Эк)

Билеты для
экзамена

(Приложение 5)
Билет состоит из одного теоретического
вопроса и одной задачи

До 49% -2; 50 -
69% - 3; 70 - 84 % -

4; 85% -5.

ОПИСАНИЕШКАЛ ОЦЕНИВАНИЯ
Показатель оценки освоения ОПОП формируется на основе объединения текущего контроля

и промежуточной аттестации обучающегося.
Показатель рейтинга по каждой дисциплине выражается в процентах, который показывает

уровень подготовки студента.
Текущий контроль. Используется 100-балльная система оценивания. Оценка работы студента

в течении семестра осуществляется преподавателем в соответствии с разработанной им системой
оценки учебных достижений в процессе обучения по данной дисциплине.

В рабочих программах дисциплин и практик закреплены виды текущего контроля,
планируемые результаты контрольных мероприятий и критерии оценки учебный достижений.

В течение семестра преподавателем проводится не менее 3-х контрольных мероприятий, по
оценке деятельности студента. Если посещения занятий по дисциплине включены в рейтинг, то
данный показатель составляет не более 20% от максимального количества баллов по дисциплине.

Промежуточная аттестация. Используется 5-балльная система оценивания. Оценка работы
студента по окончанию дисциплины (части дисциплины) осуществляется преподавателем в
соответствии с разработанной им системой оценки достижений студента в процессе обучения по
данной дисциплине. Промежуточная аттестация также проводится по окончанию формирования
компетенций.

Порядок перевода рейтинга, предусмотренных системой оценивания, по дисциплине, в
пятибалльную систему.

Высокий уровень – 100% - 70% - отлично, хорошо.
Средний уровень – 69% - 50% - удовлетворительно.



Показатель оценки По 5-балльной системе Характеристика показателя

100% - 85% отлично обладают теоретическими знаниями в полном объеме,
понимают, самостоятельно умеют применять,
исследовать, идентифицировать, анализировать,
систематизировать, распределять по категориям,
рассчитать показатели, классифицировать,
разрабатывать модели, алгоритмизировать, управлять,
организовать, планировать процессы исследования,
осуществлять оценку результатов на высоком уровне

84% - 70% хорошо обладают теоретическими знаниями в полном объеме,
понимают, самостоятельно умеют применять,
исследовать, идентифицировать, анализировать,
систематизировать, распределять по категориям,
рассчитать показатели, классифицировать,
разрабатывать модели, алгоритмизировать, управлять,
организовать, планировать процессы исследования,
осуществлять оценку результатов.

Могут быть допущены недочеты, исправленные
студентом самостоятельно в процессе работы (ответа
и т.д.)

69% - 50% удовлетворительно обладают общими теоретическими знаниями, умеют
применять, исследовать, идентифицировать,
анализировать, систематизировать, распределять по
категориям, рассчитать показатели,
классифицировать, разрабатывать модели,
алгоритмизировать, управлять, организовать,
планировать процессы исследования, осуществлять
оценку результатов на среднем уровне.
Допускаются ошибки, которые студент затрудняется
исправить самостоятельно.

49 % и менее неудовлетворительно обладают не полным объемом общих теоретическими
знаниями, не умеют самостоятельно применять,
исследовать, идентифицировать, анализировать,
систематизировать, распределять по категориям,
рассчитать показатели, классифицировать,
разрабатывать модели, алгоритмизировать, управлять,
организовать, планировать процессы исследования,
осуществлять оценку результатов.
Не сформированы умения и навыки для решения
профессиональных задач

100% - 50% зачтено характеристика показателя соответствует «отлично»,
«хорошо», «удовлетворительно»

49 % и менее не зачтено характеристика показателя соответствует
«неудовлетворительно»

7. СОДЕРЖАНИЕДИСЦИПЛИНЫ
7.1. Содержание лекций



Тема 1. Тема 1. Международный валютный рынок.
Понятие валюты, ее виды. Валютный курс, факторы на него влияющие. Классификация валютных
курсов. Сущность валютного рынка, его участники. Классификация валютных рынков.

Тема 2. Тема 2. Виды валютных операций
Классификация валютных операций уполномоченных банков. Конверсионные операции: виды и
особенности проведения.

Тема 3. Тема 3. Формы и инструменты международных расчетов.
Формы международных расчетов. Документарный аккредитив: формы, виды и конструкции.
Документарное и чистое инкассо. Банковский перевод. Вексель: виды и особенности применения.

Тема 4. Тема 4. Международное кредитование в системе валютно-кредитных отношений.
Международный кредит: классификация и условия. Рынок международных ссудных капиталов.
Кредитование как разновидность расчетов. Обеспечение при международном кредитовании и
расчетах.

7.2 Содержание практических занятий и лабораторных работ
Тема 1. Тема 1. Международный валютный рынок.
Факторы, влияющие на валютный курс рубля. Характеристика валютного рынка России.
Экономическая дискуссия. Решение задач.

Тема 2. Тема 2. Виды валютных операций
Рассмотрение отдельных операций кредитных организаций с валютными ценностями: сущность¸
правовые основы, особенности проведения. Проблемный семинар. Конверсионные операции в
России. Решение задач по отдельным видам конверсионных операций.

Тема 3. Тема 3. Формы и инструменты международных расчетов.
Документооборот различных форм международных расчетов. Сравнение Женевского и Английского
вексельного законов. Преимущества и недостатки отдельных форм и инструментов.

Тема 4. Тема 4. Международное кредитование в системе валютно-кредитных отношений.
Характеристика видов обеспечения обязательств (российский и зарубежный опыт). Проблемный
семинар. Изучение роли России на международном рынке ссудных капиталов. Экономическая
дискуссия.

7.3. Содержание самостоятельной работы
Тема 1. Тема 1. Международный валютный рынок.
Валюта РФ, отнесение ее к определенным к классификационным критериям Валютный курс рубля,
особенности отнесения к разным видам. Факторы, влияющие на курс рубля. Валютный рынок
России: его участники и классификация.

Тема 2. Тема 2. Виды валютных операций
Классификация валютных операций. Особенности регулирования. Преимущества и недостатки
разных видов операций. Характеристика конверсионных операций. Преимущества и недостатки
СВОПов, форвардов, фьючерсов и опционов. Особенности проведения в РФ.

Тема 3. Тема 3. Формы и инструменты международных расчетов.
Документарный аккредитив. Документарное и чистое инкассо. Расчеты банковскими переводами
Применение веселя в международных расчетах. Особенности документооборота, преимуществ и
недостатков всех форм расчетов. Особенности проведения международных расчетов с участием
России.



Тема 4. Тема 4. Международное кредитование в системе валютно-кредитных отношений.
Изучение роли России на рынке международных операций. Деятельность отдельных
международных и региональных кредиторов и особенности взаимоотношений с Россией.

7.3.1. Примерные вопросы для самостоятельной подготовки к зачету/экзамену
Приложение 1

7.3.2. Практические задания по дисциплине для самостоятельной подготовки к
зачету/экзамену

Приложение 2
7.3.3. Перечень курсовых работ
Не предусмотрено

7.4. Электронное портфолио обучающегося
Размещается контрольная работа

7.5. Методические рекомендации по выполнению контрольной работы
Приложение 6

7.6 Методические рекомендации по выполнению курсовой работы
Не предусмотрено

8. ОСОБЕННОСТИОРГАНИЗАЦИИОБРАЗОВАТЕЛЬНОГО
ПРОЦЕССАПОДИСЦИПЛИНЕДЛЯЛИЦСОГРАНИЧЕННЫМИ

ВОЗМОЖНОСТЯМИ ЗДОРОВЬЯ
По заявлению студента
В целях доступности освоения программы для лиц с ограниченными возможностями здоровья

при необходимости кафедра обеспечивает следующие условия:
- особый порядок освоения дисциплины, с учетом состояния их здоровья;
- электронные образовательные ресурсы по дисциплине в формах, адаптированных к

ограничениям их здоровья;
- изучение дисциплины по индивидуальному учебному плану (вне зависимости от формы

обучения);
- электронное обучение и дистанционные образовательные технологии, которые

предусматривают возможности приема-передачи информации в доступных для них формах.
- доступ (удаленный доступ), к современным профессиональным базам данных и

информационным справочным системам, состав которых определен РПД.

9. ПЕРЕЧЕНЬОСНОВНОЙИДОПОЛНИТЕЛЬНОЙУЧЕБНОЙЛИТЕРАТУРЫ,
НЕОБХОДИМОЙДЛЯОСВОЕНИЯДИСЦИПЛИНЫ

Сайт библиотеки УрГЭУ
http://lib.usue.ru/

Основная литература:



1. Мокеева Н. Н., Заборовская А. Е., Серебренникова А. И., Исакова Н. Ю., Родичева В. Б.,
Князев П. П., Мокеева Н. Н. Международные валютно-кредитные отношения [Электронный
ресурс]:учебник для обучающихся вузов по направлениям подготовки УГСН 38.00.00 "Экономика и
управление". - Екатеринбург: Издательство Уральского университета, 2021. - 327 – Режим доступа:
http://lib.wbstatic.usue.ru/resource/limit/ump/21/p493487.pdf

2. Авагян Г.Л., Вешкин Ю.Г. Международные валютно-кредитные отношения [Электронный
ресурс]:Учебник. - Москва: Издательство "Магистр", 2024. - 704 – Режим доступа:
https://znanium.com/catalog/product/2078406

3. Красавина Л. Н., Валовая Т. Д., Пищик В. Я., Портной М. А., Смыслов Д. В., Хейфец Б. А.,
Хесин Е. С., Оглоблина Е. В., Алексеев П. В. Международные валютно-кредитные и финансовые
отношения [Электронный ресурс]:учебник для вузов. - Москва: Юрайт, 2025. - 542 – Режим доступа:
https://urait.ru/bcode/559904

Дополнительная литература:
1. Оглоблина Е. В., Красавина Л. Н. Международные валютно-кредитные отношения.

Практикум [Электронный ресурс]:учебное пособие для вузов. - Москва: Юрайт, 2024. - 299 – Режим
доступа: https://urait.ru/bcode/536657

2. Игнатова О. В., Горбунова О. А., Прудникова А. А. Международные расчеты и платежи.
Практический курс [Электронный ресурс]:учебное пособие для вузов. - Москва: Юрайт, 2025. - 134
– Режим доступа: https://urait.ru/bcode/556741

3. Бризицкая А. В. Международные валютно-кредитные отношения [Электронный
ресурс]:учебник для вузов. - Москва: Юрайт, 2025. - 213 – Режим доступа:
https://urait.ru/bcode/562556

10. ПЕРЕЧЕНЬИНФОРМАЦИОННЫХТЕХНОЛОГИЙ, ВКЛЮЧАЯПЕРЕЧЕНЬ
ЛИЦЕНЗИОННОГОПРОГРАММНОГООБЕСПЕЧЕНИЯИИНФОРМАЦИОННЫХ

СПРАВОЧНЫХСИСТЕМ, ОНЛАЙНКУРСОВ, ИСПОЛЬЗУЕМЫХПРИОСУЩЕСТВЛЕНИИ
ОБРАЗОВАТЕЛЬНОГОПРОЦЕССАПОДИСЦИПЛИНЕ

Перечень лицензионного программного обеспечения:
Astra Linux Common Edition. Договор №0417-ПО/2019 от 08.05.2019, Акт №Sk000343 от

24.05.2019 и Контракт № 35-У/2018 от 13.06.2018, Акт № УТ213 от 17.12.2018. Срок действия лицензии
- без ограничения срока.

МойОфис стандартный. Соглашение № СК-281 от 7 июня 2017. Дата заключения - 07.06.2017.
Срок действия лицензии - без ограничения срока.
Перечень информационных справочных систем, ресурсов информационно-
телекоммуникационной сети «Интернет»:

Официальный сайт Банка России
https://www.cbr.ru/
Официальный сайт Российского экспортного центра
https://www.exportcenter.ru/



11. ОПИСАНИЕМАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЙБАЗЫ, НЕОБХОДИМОЙДЛЯ
ОСУЩЕСТВЛЕНИЯОБРАЗОВАТЕЛЬНОГОПРОЦЕССАПОДИСЦИПЛИНЕ

Реализация учебной дисциплины осуществляется с использованием материально-технической
базы УрГЭУ, обеспечивающей проведение всех видов учебных занятий и научно-исследовательской и
самостоятельной работы обучающихся:

Специальные помещения представляют собой учебные аудитории для проведения всех видов
занятий, групповых и индивидуальных консультаций, текущего контроля и промежуточной аттестации.

Помещения для самостоятельной работы обучающихся оснащены компьютерной техникой с
возможностью подключения к сети "Интернет" и обеспечением доступа в электронную
информационно-образовательную среду УрГЭУ.

Все помещения укомплектованы специализированной мебелью и оснащены мультимедийным
оборудованием спецоборудованием (информационно-телекоммуникационным, иным компьютерным),
доступом к информационно-поисковым, справочно-правовым системам, электронным библиотечным
системам, базам данных действующего законодательства, иным информационным ресурсам
служащими для представления учебной информации большой аудитории.

Для проведения занятий лекционного типа презентации и другие учебно-наглядные пособия,
обеспечивающие тематические иллюстрации.

.



Приложение 1
к рабочей программе

7.3.1. Примерные вопросы для самостоятельной подготовки к экзамену

1. Сущность и классификация валюты.
2. Особенности валюты Российской Федерации.
3. Валютные курсы и факторы, влияющие на их изменение.
4. Виды валютных курсов и их применение.
5. Порядок установления валютного курса в РФ.
6. Характеристика валютного курса рубля, факторы, оказывающие на него влияние.
7. Валютные рынки: понятие и виды.
8. Валютные рынки: понятие и участники.
9. Характеристика валютного рынка РФ.
10. Классификация валютных операций, проводимых уполномоченными банками.
11. Виды конверсионных валютных операций, особенности их проведения.
12. Кассовые конверсионные сделки: специфика, достоинства и недостатки.
13. Срочные конверсионные сделки: специфика, достоинства и недостатки каждого

вида сделок.
14. Срочные сделки с иностранной валютой. Характеристика и виды операций «СВОП».
15. Срочные сделки с иностранной валютой. Характеристика форвардных операций.
16. Срочные сделки с иностранной валютой. Характеристика фьючерсных операций.
17. Срочные сделки с иностранной валютой. Характеристика и особенности опционных

операций.
18. Понятие и характеристика форм международных расчетов.
19. Формы, виды и конструкции документарного аккредитива, применяемые в

международной практике.
20. Применение инкассо в международных расчетах.
21. Применение банковского перевода в международных расчетах.
22. Применение векселя в международных расчетах. Особенности Женевского

вексельного закона и Английского закона о переводном векселе.
23. Сущность, условия международного кредита.
24. Кредитование как разновидность расчетов.
25. Сущность и методы регулирования международных государственных кредитов.
26. Роль России на рынке международных ссудных капиталов.
27. Кредитование экспортно-импортных операций: российский и зарубежный опыт.
28. Принципы и правовая основа действия гарантий, их виды.
29. Поручительства, их применение в международной практике.
30. Использование залога и страхования в международных валютно-кредитных

отношениях.



Приложение 2
к рабочей программе

7.3.2. Практические задания по дисциплине для самостоятельной
подготовки к экзамену

Компетенции:
ПК-1: Руководство внешнеэкономической деятельностью в организации: организация
работ по внешнеэкономической деятельности, разработка плана внешнеэкономической
деятельности организации и контроль его выполнения

Номер
задания

Правильный ответ Содержание задания Компетенция

1. Участники валютного рынка,
осуществляющие котировку валютных
курсов на определенный день или на
будущее и имеющие возможность
своими активами повлиять на движение
валютных курсов на рынке – это
____________________участники.

ПК-1

2. В чем заключается основной недостаток
банковского перевода как формы
международных расчетов:
a. большие комиссионные выплаты
банку;
b. нет возможности авансового платежа;
c. нет гарантии платежа;
d. высокий валютный риск.

ПК-1

3. Какая из сторон опционной сделки
имеет право, но не обязательство
продать или купить актив в иностранной
валюте:
a. продавец опциона;
b. маркет-мейкер;
c. посредник;
d. покупатель опциона.

ПК-1

4. Денежная единица страны,
используемая во внутренних и
международных расчетах – это
____________.

ПК-1

5. Иностранная валюта, в которой
центральные банки других государств
накапливают и хранят резервы – это
___________________ валюта.

ПК-1

6. Национальная валюта страны, которая
не может обмениваться на иностранную
валюту – это
__________________валюта.

ПК-1

7. Какой вексельный закон взят за основу
вексельного обращения в РФ:
a. Английский вексельный закон «О

ПК-1



переводном векселе»;
b. Женевская конвенция «О переводном
и простом векселе»;
c. нет правильного ответа.

8. Защитные оговорки во внешнеторговом
контракте используются для
минимизации валютных рисков.

ПК-1

9. Валюта, без ограничений обмениваемая
на валюту любого иностранного
государства – это частично
конвертируемая валюта.

ПК-1

10. Цена денежной единицы одной страны,
выраженная в денежных единицах
других стран или международных
денежных единицах – это
_______________ курс.

ПК-1

11. Если единица иностранной валюты
приравнивается к определенному
количеству национальной – это
____________________ валютная
котировка.

ПК-1

12. Курс, опосредующий операцию с датой
валютирования больше 2 рабочих дней
– это _________________ валютный
курс.

ПК-1

13. Курс валют, устанавливаемый на
определенную дату в будущем – это
_________________________ курс.

ПК-1

14. Соотношение между двумя валютами,
определяемое на основе приравнивания
их курсов к валюте третьей страны – это
________________________.

ПК-1

15. Сфера экономических отношений,
проявляющихся при осуществлении
операций по покупке – продаже
валютных ценностей и операций по
инвестированию валютного капитала –
это _________________ рынок.

ПК-1

16. Сделки между участниками валютного
рынка по купле-продаже иностранных
валют на основе согласованного курса и
срока проведения операции – это
________________________ валютные
операции.

ПК-1

17. Основные виды срочных
конверсионных валютных операций
проводятся по курсам TOD, TOM,
СПОТ.

ПК-1

18. Какой производный финансовый
инструмент на валютном рынке
предоставляет покупателю возможность
многовариантного поведения на рынке

ПК-1



– это_____________.
19. Сделка по обмену валютами по заранее

согласованному курсу, которая
заключаются сегодня, но дата
валютирования отложена на
определенный срок – это валютный
______________________.

ПК-1

20. Комбинация двух противоположенных
конверсионных сделок на одинаковую
сумму с разными датами
валютирования – это
валютный________________.

ПК-1

21. Целью хеджирования на валютном
рынке является снижение
неблагоприятного изменения валютных
курсов или уровня процентных ставок.

ПК-1

22. В чем преимущества аккредитива:
a. позволяет получить аванс по
контракту;
b. очень быстрый способ расчета;
c. очень дешевый способ расчета;
d. позволяет минимизировать риски.

ПК-1

23. Формы международных расчетов – это
вексель и чек.

ПК-1

24. Форма международных расчетов,
которая является наиболее
распространенной – это
_______________.

ПК-1

25. Формами долгосрочного кредитования
экспортно-импортных операций
выступают банковский кредит;
международный лизинг.

ПК-5

26. Форма кредитования, выражающаяся в
инкассировании дебиторской
задолженности клиента, (покупка
специализированной финансовой
компанией или банком всех денежных
требований экспортера к иностранному
импортеру в размере до 70–90% суммы
контракта до наступления срока их
оплаты) – это ________________.

ПК-5

27. В чем состоит основное отличие
кассовых и срочных конверсионных
валютных операций?
a. кассовые операции совершаются в
наличной форме, а срочные – в
безналичной;
b. операции отличаются датой
валютирования;
c. при кассовых операциях валютный
курс сделки не согласуется, а при
срочных валютный курс согласуется на

ПК-1



момент заключения сделки;
d. кассовые операции используются
только для реальной поставки валюты,
а срочные – только для хеджирования.

28. Какая сторона при документарном
инкассо оформляет инкассовое
поручение:
a. экспортер;
b. импортер;
c. банк экспортера;
d. банк импортера.

ПК-1

29. Как называется разница между курсом
продажи курсом покупки валюты?
a. прибыль;
b. процентный доход;
c. спред;
d. доход.

ПК-1

30. Что дополнительно необходимо
учитывать заемщику при получении
кредита в иностранной валюте по
сравнению с кредитованием в
национальной?
a. изменение ключевой ставки;
b. возможность изменения собственного
финансового положения;
c. возможность снижения курса
национальной валюты;
d. возможность повышения курса
национальной валюты.

ПК-5

31. Кто может выступать в роли
поручителя:
a. физические и юридические лица;
b. страховые и кредитные организации;
c. инвестиционные фонды;
d. валютные биржи.

ПК-4; ПК-5

32. Как изменится финансовое положение
заемщика, являющегося экспортером,
при снижении курса национальной
валюты:
a. выручка в иностранной валюте
останется постоянной, финансовое
положение и кредитоспособность не
изменятся;
b. выручка в иностранной валюте
останется постоянной, объем выручки в
национальной валюте снизится,
финансовое положение и
кредитоспособность ухудшатся;
c. выручка в иностранной валюте
останется постоянной, объем выручки в
национальной валюте возрастет,
финансовое положение и

ПК-4; ПК-5



кредитоспособность улучшатся;
d. выручка в иностранной валюте
изменится, финансовое положение и
кредитоспособность изменятся
непредсказуемо.

33. Где может приобрести иностранную
валюту предприятие – участник
внешнеторговой деятельности?
a. в уполномоченном банке или на бирже
через брокера;
b. только в уполномоченном банке;
c. только на бирже;
d. у любого участника валютного
рынка.

ПК-1

34. Что может предпринять заемщик
получающий кредит в иностранной
валюте для снижения риска
неблагоприятного изменения валютного
курса?
a. использовать для хеджирования
производные финансовые инструменты;
b. приобретать валюту для погашения
процентов и платежей по кредиту
заранее по приемлемому курсу;
c. осуществлять постоянный
мониторинг курсов на валютном рынке;
d. постепенно приобретать валюту при
снижении ее курса на рынке.

ПК-5

35. Форфейтинг – это:
a. финансовая аренда имущества;
b. овердрафт;
c. приобретение дебиторской
задолженности;
d. покупка тратт без права обратного
требования.

ПК-4; ПК-5

36. Что следует дополнительно учитывать
при оценке кредитоспособности
заемщика – участника внешнеторговых
отношений?
a. возможность изменения финансового
положения и кредитоспособности
заемщика в связи с изменением
валютного курса;
b. необходимость приобретения валюты
заемщиком в ходе осуществления
внешнеторговой деятельности;
c. необходимость использования
заемщиком инструментов
хеджирования;
d. необходимость продажи валюты
заемщиком в ходе осуществления
внешнеторговой деятельности.

ПК-4



37. Какая из конверсионных валютных
операций может иметь только
стандартные условия?
a. СВОП;
b. фьючерс;
c. форвард;
d. опцион.

ПК-1

38. Что является основным назначением
кассовых конверсионных операций?
a. управление валютной позицией
участника рынка;
b. хеджирование валютного риска;
c. реальная поставка валюты;
d. хеджирование риска и реальная
поставка валюты.

ПК-1

39. Овердрафт – это:
a. финансовая аренда имущества;
b. кредитование сверх остатка средств
на счете;
c. приобретение дебиторской
задолженности;
d. покупка тратт без права обратного
требования.

ПК-5

40. Где можно получить официальную
информацию об объемах торгов
иностранной валютой и используемых
инструментах на валютном рынке РФ?
a. официальный сайт Московской
биржи;
b. официальный сайт Банка России;
c. официальный сайт Минфина;
d. аналитические сайты.

ПК-1

Примеры практико-ориентированных заданий по дисциплине
«Международные валютно-кредитные отношения»

для самостоятельной подготовки к экзамену

Задание 1 (ПК-1)
Российский банк установил следующую котировку доллара США к

российскому рублю:
bid ask

USD/RUB 80,94–82,34
Определить:
а) сколько рублей будет получено при обмене 100 долларов США;
б) сколько долларов США будет получено при обмене 1 млн рублей.

Задание 2 (ПК-1)



Как выгоднее приобрести USD? Есть возможность купить их сразу в
России за рубли или, приобретая в России EUR, продать их в США, получив
при этом USD?

Рыночные курсы в данный момент:
USD/RUB 80,94–82,34
EUR/USD 1,1488/96
EUR/RUB 91,98–101,78

Задание 3 (ПК-1)
Рассчитайте курс:

- для отечественного экспортера (продажа валютной выручки (525 000
USD) за рубли;

- для импортера (оплата контракта 678 000 USD за рубли), исходя из
сложившихся условий рынка.

USD/CNY 6,9870–7,8234
CNY/RUB 11,65–12,90
К какой группе операций платежного баланса относятся эти операции?
Каково сальдо по ним?

Задание 4 (ПК-1)
Клиент желает купить 4 млн. EUR за JPY. По какому курсу необходимо

провести сделку и каковы затраты по сделке?
Рыночные курсы в данный момент:

USD/JPY СПОТ 159,55–163,37
EUR/USD 1,1488/96

Задание 5 (ПК-1)
Клиент из Казахстана желает продать KZT за CNY. Каков курс?
Рыночные курсы в данный момент:

KZT/RUB 0,1632–0,2921
CNY/RUB 11,65–12,90

Задание 6 (ПК-1)
Клиент желает купить 10 млн USD за CHF. По какому курсу

необходимо провести сделку и каковы затраты по сделке?
Рыночные курсы в данный момент:

EUR/CHF 0,9063/99;
EUR/USD 1,1488/96

Задание 7 (ПК-1)
Клиент получил выручку 2 555 000 CNY и планирует конвертировать

ее в USD. По какому курсу необходимо провести сделку и какую сумму он
получит при конверсии?

Рыночные курсы в данный момент:
USD/RUB 80,94–82,34



CNY/RUB 11,65–12,90

Задание 8 (ПК-1)
Итальянская фирма намеревается конвертировать свои поступления

EUR в USD. Где лучше провести сделку в Лондоне или Нью-Йорке?
Рыночные курсы в данный момент:
в Лондоне:

EUR/USD 1,1488/96
в Нью-Йорке:

USD/EUR 0,8749/81

Задание 9 (ПК-1)
Западногерманский экспортер получает платеж в USD от своего

клиента. Он может получить деньги через 6 или через 12 мес. На какой срок
ему выгоднее заключить сделку исходя из экономии расходов по уплате
процентов хеджирования?
EUR/USD СПОТ 1,1488/96
EUR / USD 6 мес. дисконт 0,0060–0,0050;
EUR / USD 12 мес. премия 0,0030-0,0040

Задание 10 (ПК-1)
Клиент хочет продать CNY против RUB сроком на 1 месяц.
Рыночные курсы:

USD/CNY 6,9870–7,8234
1 мес. премия 0,0093–0,0185
USD/RUB СПОТ 80,94–82,34
1 мес. дисконт 0,3046–0,2975

Какая сделка более выгодна, кассовая или срочная?

Задание 11 (ПК-1)
Турецкая компания поставляет товар в Россию.
Валюта цены контракта – доллар США (USD), оплата товара

предполагается через 3 месяца после поставки. Стоимость контракта
составляет 1 500 000 USD.

USD/RUB СПОТ 80,94–82,34
Подвергается ли российский импортер валютному риску?

Каковы для него будут финансовые результаты от этой операции в
следующих случаях:
1) если курс не изменится;
2) если курс составит USD/RUB 77,30–79,90;
3) если курс составит USD/RUB 82,80–84,56.

Задание 12 (ПК-1)
Клиент хочет продать USD против СHF сроком на 3 месяца.

EUR/USD 1,1488/96



3 мес. премия 0,0010–0,0015
EUR/CHF 0,9041/76
1 мес. дисконт 0,0020–0,0008

Какая сделка более выгодна, кассовая или срочная?

Задание 13 (ПК-1)
Клиент хочет продать 1 658 900 INR против RUB сроком на 3 месяца.

Рассчитайте курс, по которому ему нужно провести сделки и какую сумму в
рублях он получит?
USD/INR СПОТ 90,46–92,1324
3 мес. дисконт 0,6543–0,6045
USD/RUB СПОТ 76,95–77,0750

3 мес. премия 0,3046–0,4975

Задание 14 (ПК-1)
Импортеру нужны юани для расчетов по контракту. Рассчитать

форвардный курс и выбрать вариант срока заключения контракта, когда его
расходы будут минимальны.
CNY/RUB СПОТ 11,65–12,90
2 месяца 0,905–0,999

Задание 15 (ПК-1)
Экспортер получает валютную выручку в юанях 210 250 000.

1) Осуществляет продажу 20%, сколько средств в рублях будет зачислено на
расчетный счет?
2) На оставшиеся юани будет заключен форвардный контракт на покупку
оборудования за сингапурские доллары. Рассчитать форвардный курс и
расходы на хеджирование.
CNY/RUB СПОТ 11,65–12,90
4 мес. премия 1,2360–1,4570
СПОТ SGD/RUB 60,6144–62,5053
4 мес. дисконт 1,2360–1,4570

Задание 16 (ПК-1)
Цена товара, указанная в контракте между китайской (Э) и

российской компаниями (И), составляет 3 000 000 CNY причем курс на дату
подписания контракта составил CNY/RUB 11,65–12,90.

В контракте есть условие, предполагающее соразмерное изменение
суммы платежа по соглашению в юанях в случае изменения курса на момент
осуществления платежа по отношению к зафиксированному в контракте.
Каким образом должна быть осуществлена корректировки цены товара, если
на момент платежа курс составил CNY/RUB 13,5316–14,6099?

Задание 17 (ПК-1)



Компания из Китая имеет дочернюю фирму в России, стоимость чистых
активов которой составила на 1 января 5 646 790 CNY.
Курсы валют при этом составляли:
на 1 января – CNY/RUB 15,5886.
на 1 декабря того же года – CNY/RUB 10,9927

Определить результат изменения валютного курса для китайской
компании.

Задание 18 (ПК-1)
АО «Автоваз» экспортирует в Казахстан автомобили. Заключен

контракт на поставку 450 машин.
Расчеты ведутся в твердой валюте: стоимость одного автомобиля –

20 250 долл. США.
Текущий валютный курс 80 рублей за 1 доллар США. Издержки

производства за 1 автомобиль составляют 60% от стоимости авто, дайте
ответы на вопросы:

1. Какова будет прибыль АО «Автоваз» от экспорта по текущему курсу?
2. Как изменится прибыль АО «Автоваз» от экспорта, если курс рубля

повысится на 20%?
3. Как изменится прибыль АО «Автоваз» от экспорта, если курс рубля

понизится на 20%?

Задача 19 (ПК-1)
Курс СПОТ CNY/RUB 11,65–12,90
3-месячная премия 0,5698–0,9688
Клиент банка – российская экспортная компания – через три месяца

ожидает получения оплаты в 2 500 000 CNY от одного из своих клиентов,
которому она только что продала большую партию товаров. Компания не
только хочет защитить себя от валютного риска, но и получить
финансирование на три месяца для поддержки этой сделки. Какие варианты
можно предложить компании?

Задание 20 (ПК-1)
Клиент продать 6 млн USD на CNY. По какому курсу необходимо

провести сделку и каковы затраты по сделке?
Рыночные курсы в данный момент:

USD/RUB 80,94–82,34
CNY/RUB 11,65–12,90



Приложение 7
к рабочей программе

Методические рекомендации по выполнению контрольных работ

Внешнеторговый контракт
Сформулируйте отдельные условия внешнеторгового контракта:
1. Определение сторон. Наименование, номер контракта, дата и место заключения.

Вы резидент РФ. Нечетные по списку группы – импортеры, четные по списку группы –
экспортеры.

2. Предмет контракта Действие или совокупность действий, определяющих тип и
характер условий заключаемой сделки.

3. Базисные условия контракта. Определяется, кто несет расходы, связанные с
транспортировкой товара от экспортера к импортеру. Эти условия основаны на
международной торговой практике и торговых обычаях и отражены в правилах
ИНКОТЕРМС (приложение 1). Выбираете 1 условие и указываете его.

4. Срок и дата поставки. Момент, когда продавец обязан передавать товар в
собственность покупателю или по его поручению лицу, действующему от его имени.

5. Количество товара. Указывается единица измерения и определяется порядок
установления количества.

6. Цена и общая стоимость контракта. Указывается единица измерения, за которую
устанавливается цена, валюта цены, валюта платежа. Этот раздел считается валютными
условиями контракта (приложение 2).
(1-10 в списке группы – валюта цены и валюта платежа совпадают, использовать поправки
или скидки. 11-20 – валюта цена и валюта платежа НЕ совпадают использовать защитные
оговорки).

7. Условия платежей (финансовые условия контракта).
1-4 по списку группы – аккредитив с платежом по предъявлении;
5-9 по списку группы – аккредитив с красной оговоркой;
10-14 по списку группы – аккредитив с акцептом тратт бенефициара;
15-20 по списку группы – переводной аккредитив.
По использованной форме указать против каких документов совершается оплата,

права и обязанности резидента и его банка, преимущества и недостатки Вашей формы
расчетов для резидента и его банка.



Приложение 1
Инкотермс 2020

Категория E -
условие поставки EXW, согласно
которому продавец только
предоставляет товар
в распоряжение покупателя
в своих помещениях;

EXW

Покупатель забирает у продавца товар в месте изготовления
(на складе продавца), это называют «самовывоз».
Покупатель несет расходы: погрузку, таможенное
оформление экспорт, доставку, таможенное оформление
импорт, страховку.

Категория F -
условия
поставки FCA, FAS и FOB,
в соответствии с которой
продавец обязан передать товар
указанному покупателем
перевозчику

FCA

Продавец должен провести таможенное оформление товара
на экспорт и погрузить его в предоставленный
покупателем транспорт. Покупатель обязан через
перевозчика выдать продавцу документ об отгрузке товара
для возмещения НДС.

FAS
Продавец должен провести таможенное оформление товара
на экспорт доставить товар на причал и расположить его
напротив указанного судна. Покупатель принимает товар
и осуществляет его погрузку.

FOB
Должен провести таможенное оформление товара на экспорт
и разместить, его на судне, после этого ответственность
переходит к покупателю.

Категория C
условия
поставки CFR, CIF, CPT и CIP,
в соответствии с которыми
продавец обязан заключить
договор перевозки,
но не принимая на себя риск
утраты или повреждения товара
или дополнительные затраты
вследствие событий,
произошедших после отгрузки
и отправки

CFR

Продавец должен провести таможенное оформление товара
на экспорт разместить его на судне и доставить
до порта назначения. После размещения товара на судне
ответственность переходит к покупателю. Страховку груза
осуществляет покупатель.

CIF
Как CFR продавец должен провести таможенное
оформление товара на экспорт погрузку и перевозку груза.
Отличие от CFR состоит в страховке груза продавцом.

CPT

Продавец должен провести таможенное оформление товара
на экспорт, погрузку и перевозку товара. После погрузки на
транспорт перевозчика ответственность переходит
к покупателю, хотя доставка оплачивается продавцом.
Страховой договор продавец заключать не обязан.

CIP
Продавец должен провести таможенное оформление товара
на экспорт, погрузку, перевозку и разгрузку, после
этого ответственность переходит покупателю. Страховку
груза осуществляет продавец.

Категория D -
условия
поставки DAP, DPU и DDP, при
которых продавец должен нести
все расходы и риски,
необходимые для доставки товара
до пункта назначения

DPU

Ранее DAT, продавец должен провести таможенное
оформление товара на экспорт, перевозит и разгружает товар
в указанном покупателем терминале, после
ответственность за товар переходит к покупателю.
Страхование товара не входит в обязанности продавца.

DAP

Продавец должен провести таможенное оформление товара
на экспорт, перевезти его и предоставить покупателю
для разгрузки, после этого ответственность за груз
переходит покупателю. Страхование товара в обязанности
продавца не входит.

DDP
Продавец должен провести таможенное оформление товара
на экспорт и доставить его в указанное покупателем место,
разгрузить и провести оформление импорта (растаможить).
Страхование груза в обязанности продавца не входит.

http://www.logisticsinfo.ru/main/word/INCOTERMS_2010_EXW.doc
http://www.logisticsinfo.ru/main/word/INCOTERMS_2010_FCA.doc
http://www.logisticsinfo.ru/main/word/INCOTERMS_2010_FAS.doc
http://www.logisticsinfo.ru/main/word/INCOTERMS_2010_FOB.doc
http://www.logisticsinfo.ru/main/word/INCOTERMS_2010_CFR.doc
http://www.logisticsinfo.ru/main/word/INCOTERMS_2010_CIF.doc
http://www.logisticsinfo.ru/main/word/INCOTERMS_2010_CPT.doc
http://www.logisticsinfo.ru/main/word/INCOTERMS_2010_CIP.doc
http://www.logisticsinfo.ru/main/word/INCOTERMS_2010_DAP.doc
http://www.logisticsinfo.ru/main/word/INCOTERMS_2010_DDP.doc


Приложение 2

Валютные условия внешнеторгового контракта

Валютные условия внешнеторгового контракта:
а) определение валюты цены и способа определения цены;
б) определение валюты платежа;
в) установление курса пересчета при несовпадении валюты цены и

валюты платежа, определение вида защитных оговорок.
Контрактная цена товара не равна внутренней цене товара. Для

пересчета последней используются поправки и скидки. Среди поправок
наиболее важны:

1) поправка на технико-экономические параметры;
2) поправка на комплектацию;
3) поправка по срокам поставки (инфляционная);
4) поправка на условие платежа;
5) поправка на количество.
Скидки:
1) количественные скидки (производятся, если была сделана поправка

на увеличение количества товара, так как ведут к уменьшению издержек
производства);

2) бонусные скидки (представляются оптовым постоянным клиентам);
3) скидки сконто (представляются за оплату наличными и за досрочное

окончание платежей);
4) временные скидки (сезонные) (скидки для потребителей,

совершающих несезонные покупки);
5) специальные скидки (предоставляются постоянным покупателям).
Валюта платежа может не совпадать с валютой цены. Тогда стороны

выбирают определенный вид защитных оговорок, чтобы избежать убытков от
колебаний валютных курсов.

Типы защитных оговорок:
1. Валютная оговорка.
2. Мультивалютная оговорка.
3. Оговорка о скользящей цене или о пересмотре цены.
4. Оговорка о возможности товарообмена (бартерной сделке).
5. Индексная оговорка.


