
Документ подписан простой электронной подписью
Информация о владельце:
ФИО: Силин Яков Петрович
Должность: Ректор
Дата подписания: 08.06.2026 10:26:23
Уникальный программный ключ:
24f866be2aca16484036a8cbb3c509a9531e605f



СОДЕРЖАНИЕ

ВВЕДЕНИЕ 3
1. ЦЕЛЬ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ 3
2. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОПОП 3
3. ОБЪЕМ ДИСЦИПЛИНЫ 3
4. ПЛАНИРУЕМЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ ОСВОЕНИЯ ОПОП 3
5. ТЕМАТИЧЕСКИЙ ПЛАН 5
6. ФОРМЫ ТЕКУЩЕГО КОНТРОЛЯ И ПРОМЕЖУТОЧНОЙ АТТЕСТАЦИИ
ШКАЛЫ ОЦЕНИВАНИЯ

6

7. СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ 7
8. ОСОБЕННОСТИ ОРГАНИЗАЦИИ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОГО
ПРОЦЕССА ПО ДИСЦИПЛИНЕ ДЛЯ ЛИЦ С ОГРАНИЧЕННЫМИ
ВОЗМОЖНОСТЯМИ ЗДОРОВЬЯ

9

9. ПЕРЕЧЕНЬ ОСНОВНОЙ И ДОПОЛНИТЕЛЬНОЙ УЧЕБНОЙ ЛИТЕРАТУРЫ,
НЕОБХОДИМОЙ ДЛЯ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

9

10. ПЕРЕЧЕНЬ ИНФОРМАЦИОННЫХ ТЕХНОЛОГИЙ, ВКЛЮЧАЯ ПЕРЕЧЕНЬ
ЛИЦЕНЗИОННОГО ПРОГРАММНОГО ОБЕСПЕЧЕНИЯ И
ИНФОРМАЦИОННЫХ СПРАВОЧНЫХ СИСТЕМ, ОНЛАЙН КУРСОВ,
ИСПОЛЬЗУЕМЫХ ПРИ ОСУЩЕСТВЛЕНИИ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОГО
ПРОЦЕССА ПО ДИСЦИПЛИНЕ

10

11. ОПИСАНИЕ МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЙ БАЗЫ, НЕОБХОДИМОЙ
ДЛЯ ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОГО ПРОЦЕССА ПО
ДИСЦИПЛИНЕ

11



ВВЕДЕНИЕ
Рабочая программа дисциплины является частью основной профессиональной

образовательной программы высшего образования - программы бакалавриата, разработанной в
соответствии с ФГОС ВО
ФГОС ВО Федеральный государственный образовательный стандарт высшего образования

- бакалавриат по направлению подготовки 38.03.06 Торговое дело (приказ
Минобрнауки России от 12.08.2020 г. № 963)

1. ЦЕЛЬОСВОЕНИЯДИСЦИПЛИНЫ
Обеспечение подготовки бакалавра, способного осуществлять профессиональную
деятельность во внешнеэкономической области, в частности, в торговой сфере, как на

национальном, так и на международном уровнях;
изучение факторов, влияющих на структуру и динамику внешней торговли отдельных стран,

форм и методов регулирования экспорта и импорта, привитие навыков анализа эффективности
национальной внешнеторговой политики.

2. МЕСТОДИСЦИПЛИНЫВСТРУКТУРЕОПОП
Дисциплина относится к части, формируемой участниками образовательных отношений.

3. ОБЪЕМ ДИСЦИПЛИНЫ

Промежуточная
аттестация

Часов

З.е.Всего за
семестр

Контактная работа .(по уч.зан.)
Самостоятель
ная работа
в том числе
подготовка

контрольных и
курсовых

Всего Лекции

Практические
занятия,
включая
курсовое

проектировани
е

Семестр 7
36 4 4 0 32 1

Семестр 8

Зачет, Контрольная работа 72 20 8 12 48 2

108 24 12 12 80 3

4.ПЛАНИРУЕМЫЕРЕЗУЛЬТАТЫОСВОЕНИЯОПОП
В результате освоения ОПОП у выпускника должны быть сформированы компетенции,

установленные в соответствии ФГОС ВО.
Профессиональные компетенции (ПК)

Шифр и наименование
компетенции Индикаторы достижения компетенций

организационно-управленческий



ПК-2 Организация работы с
подрядчиками на рынке
транспортных услуг

ИД-1.ПК-2 Знать:
- Основы маркетинга и маркетинговых инструментов
- Принципы прогнозирования и планирования в логистике
- Порядок разработки договоров, соглашений, контрактов
- Нормативные документы по организации конкурсных процедур
- Основные компании-партнеры, их руководство и непосредственные
исполнители
- Нормативные документы организаций-перевозчиков
- Профессиональные термины на иностранном языке (INCOTERMS,
EDI)
- Порядок оказания логистической услуги
- Основы корпоративного документооборота
- Структура договорной документации
- Основы критериального анализа
- Порядок заключения договоров с подрядчиками
- Внутрикорпоративные информационные системы
- Правила внутреннего трудового распорядка, действующие в
организации

ИД-2.ПК-2 Уметь:
- Оперативно проводить анализ рынка подрядчиков в условиях
недостаточности информации
- Вести переговоры с подрядчиками в условиях дефицита времени
- Проводить конкурсные процедуры
- Владеть иностранным языком на уровне, необходимом для
компетентного решения производственных задач
- Работать на персональном компьютере с применением необходимых
программ

ИД-3.ПК-2 Иметь практический опыт:
- Мониторинга рынка подрядчиков
- Проведения конкурсов по выбору подрядчиков
- Договорной работы с подрядчиками
- Контроля качества оказания услуг подрядчиком
- Контроля финансовых взаимоотношений с подрядчиком
- Регистрации потенциального подрядчика в корпоративной
информационной системе
- Определения списка необходимых услуг на транспортном рынке
- Выбора подрядчика на основе критериального анализа
- Заключения договоров с подрядчиками - транспортно-
экспедиционными организациями
- Проверки договора на содержание, полноту и соответствие услуг
- Контроля наличия необходимых приложений к договору
- Отправки договора на согласование кредитному контролеру,
бухгалтеру, юристу и получение их виз
- Получения обоснования отказа (в случае отказа от согласования
договора) и сообщение об этом подрядчику
- Согласования закрытых договоров с менеджером по договору и
специалистом юридического отдела
- Проставления соответствующего статуса договора во
внутрикорпоративной информационной системе
- Передачи документов подрядчику для перевозки
- Контроля оплаты счетов подрядчика

расчетно-экономический



ПК-4 Мониторинг рынка
предмета закупок для
государственных,
муниципальных и
корпоративных нужд

ИД-1.ПК-4 Знать:
- Требования законодательства Российской Федерации и нормативных
правовых актов, регулирующих деятельность в сфере закупок
- Основы гражданского, бюджетного, трудового и административного
законодательства в части применения к закупкам
- Экономические основы и особенности ценообразования на рынке по
направлениям
- Основы бухгалтерского учета в части применения к закупкам
- Основы статистики в части применения к закупкам
- Особенности составления закупочной документации
- Порядок установления ценообразующих факторов и выявления
качественных характеристик, влияющих на стоимость товаров, работ,
услуг (по направлениям)
- Этика делового общения и правила ведения переговоров
- Требования охраны труда

ИД-2.ПК-4 Уметь:
- Использовать вычислительную и иную вспомогательную технику,
средства связи и коммуникаций
- Создавать и вести информационную базу данных
- Определять ценообразующие параметры товаров, работ, услуг
- Рассчитывать степень влияния ценообразующих параметров
- Обобщать полученную информацию, статистически ее обрабатывать
и формулировать аналитические выводы
- Составлять заключения по результатам проведенного анализа
- Консультировать о диапазоне цен на товары, работы, услуги

ИД-3.ПК-4 Иметь практический опыт:
- Мониторинга цен на товары, работы, услуги
- Ведения учета информационных ресурсов проведения закупочных
мероприятий
- Выявления ценообразующих параметров товаров, работ, услуг
- Анализа диапазона цен и консультирование о диапазоне цен на
товары, работы, услуги
- Составления заключения по результатам проведенного анализа

5. ТЕМАТИЧЕСКИЙПЛАН

Тема

Часов

Наименование темы Всего
часов

Контактная работа .(по уч.зан.)
Самост.
работа

Контроль
самостоятельн
ой работыЛекции Лаборатор

ные
Практичес
кие

занятия

Семестр 7 36

Тема 1. Система международной торговли (ПК 2,ПК 4) 36 4 32

Семестр 8 68

Тема 2. Формы и методы международнойторговли (ПК 2) 13 1 4 8

Тема 3.
Международные торговые организации и
межнациональная регламентация
международной торговли (ПК 2, ПК 4)

19 1 4 14

Тема 4. Мировой рынок различными видамитоваров и услуг (ПК 2, ПК 4) 36 6 4 26



6. ФОРМЫТЕКУЩЕГОКОНТРОЛЯИПРОМЕЖУТОЧНОЙАТТЕСТАЦИИ
ШКАЛЫОЦЕНИВАНИЯ

Раздел/Тема Вид оценочного
средства Описание оценочного средства Критерии

оценивания
Текущий контроль (Приложение 4)

Тема 3 контрольная вопросы

85%-100% - 10
баллов

65%-84% - 8
баллов

55%-64% - 6
баллов

Тема 4 контрольная вопросы

85%-100% - 10
баллов

65%-84% - 8
баллов

55%-64% - 6
баллов

Тема 1.2 контрольная задание
85%-100% - 10
баллов 65%-84% -
8 баллов 55%-64%

- 6 баллов
Промежуточная аттестация(Приложение 5)

8 семестр (За) Билет 1 теоретический вопрос и 1 практическое
задание

55%-100% - зачет
0-55% - незачет

ОПИСАНИЕШКАЛ ОЦЕНИВАНИЯ
Показатель оценки освоения ОПОП формируется на основе объединения текущего контроля

и промежуточной аттестации обучающегося.
Показатель рейтинга по каждой дисциплине выражается в процентах, который показывает

уровень подготовки студента.
Текущий контроль.Используется 100-балльная система оценивания. Оценка работы студента в

течении семестра осуществляется преподавателем в соответствии с разработанной им системой
оценки учебных достижений в процессе обучения по данной дисциплине.

В рабочих программах дисциплин и практик закреплены виды текущего контроля,
планируемые результаты контрольных мероприятий и критерии оценки учебный достижений.

В течение семестра преподавателем проводится не менее 3-х контрольных мероприятий, по
оценке деятельности студента. Если посещения занятий по дисциплине включены в рейтинг, то
данный показатель составляет не более 20% от максимального количества баллов по дисциплине.

Промежуточная аттестация. Используется 5-балльная система оценивания. Оценка работы
студента по окончанию дисциплины (части дисциплины) осуществляется преподавателем в
соответствии с разработанной им системой оценки достижений студента в процессе обучения по
данной дисциплине. Промежуточная аттестация также проводится по окончанию формирования
компетенций.

Порядок перевода рейтинга, предусмотренных системой оценивания, по дисциплине, в
пятибалльную систему.

Высокий уровень – 100% - 70% - отлично, хорошо.
Средний уровень – 69% - 50% - удовлетворительно.



Показатель оценки По 5-балльной системе Характеристика показателя

100% - 85% отлично обладают теоретическими знаниями в полном объеме,
понимают, самостоятельно умеют применять,
исследовать, идентифицировать, анализировать,
систематизировать, распределять по категориям,
рассчитать показатели, классифицировать,
разрабатывать модели, алгоритмизировать, управлять,
организовать, планировать процессы исследования,
осуществлять оценку результатов на высоком уровне

84% - 70% хорошо обладают теоретическими знаниями в полном объеме,
понимают, самостоятельно умеют применять,
исследовать, идентифицировать, анализировать,
систематизировать, распределять по категориям,
рассчитать показатели, классифицировать,
разрабатывать модели, алгоритмизировать, управлять,
организовать, планировать процессы исследования,
осуществлять оценку результатов.

Могут быть допущены недочеты, исправленные
студентом самостоятельно в процессе работы (ответа
и т.д.)

69% - 50% удовлетворительно обладают общими теоретическими знаниями, умеют
применять, исследовать, идентифицировать,
анализировать, систематизировать, распределять по
категориям, рассчитать показатели,
классифицировать, разрабатывать модели,
алгоритмизировать, управлять, организовать,
планировать процессы исследования, осуществлять
оценку результатов на среднем уровне.
Допускаются ошибки, которые студент затрудняется
исправить самостоятельно.

49 % и менее неудовлетворительно обладают не полным объемом общих теоретическими
знаниями, не умеют самостоятельно применять,
исследовать, идентифицировать, анализировать,
систематизировать, распределять по категориям,
рассчитать показатели, классифицировать,
разрабатывать модели, алгоритмизировать, управлять,
организовать, планировать процессы исследования,
осуществлять оценку результатов.
Не сформированы умения и навыки для решения
профессиональных задач

100% - 50% зачтено характеристика показателя соответствует «отлично»,
«хорошо», «удовлетворительно»

49 % и менее не зачтено характеристика показателя соответствует
«неудовлетворительно»

7. СОДЕРЖАНИЕДИСЦИПЛИНЫ
7.1. Содержание лекций



Тема 1. Система международной торговли (ПК 2, ПК 4)
Понятие и структура международной торговли

Тема 2. Формы и методы международной торговли (ПК 2)
Международная торговля: виды внешнеторговых операций, участники внешнеторговых сделок

Тема 3. Международные торговые организации и межнациональная регламентация международной
торговли (ПК 2, ПК 4)

Виды международных торговых организаций

Тема 4. Мировой рынок различными видами товаров и услуг (ПК 2, ПК 4)
Мировой рынок сельскохозяйственного сырья и
продовольствия

Мировой
рынок продукции
обрабатывающей
промышленности
Международный
технологический
обмен.
Международная
торговля услугами

7.2 Содержание практических занятий и лабораторных работ
Тема 2. Формы и методы международной торговли (ПК 2)
Практическое изучение форм и методов международной торговли
Тема 3. Международные торговые организации и межнациональная регламентация международной
торговли (ПК 2, ПК 4)

Практика ведения договоров в международных торговых организациях

Тема 4. Мировой рынок различными видами товаров и услуг (ПК 2, ПК 4)
Практика применения условий существования рынка сельскохозяйственного сырья и
продовольствия
Практика применения условий существования технологического обмена и международной торговли
услугами

7.3. Содержание самостоятельной работы
Тема 1. Система международной торговли (ПК 2, ПК 4)
Система международной торговли
Тема 2. Формы и методы международной торговли (ПК 2)
Формы и методы международной торговли

Тема 3. Международные торговые организации и межнациональная регламентация международной
торговли (ПК 2, ПК 4)

Международные торговые организации и межнациональная регламентация международной
торговли



Тема 4. Мировой рынок различными видами товаров и услуг (ПК 2, ПК 4)
Мировой рынок сельскохозяйственного сырья и продовольствия
Мировой рынок продукции обрабатывающей промышленности

7.3.1. Примерные вопросы для самостоятельной подготовки к зачету/экзамену
Приложение 1

7.3.2. Практические задания по дисциплине для самостоятельной подготовки к
зачету/экзамену

Приложение 2
7.3.3. Перечень курсовых работ
Не предусмотрено

7.4. Электронное портфолио обучающегося
размещаются контрольные работы

7.5. Методические рекомендации по выполнению контрольной работы
Приложение 6

7.6 Методические рекомендации по выполнению курсовой работы
не предусмотрена

8. ОСОБЕННОСТИОРГАНИЗАЦИИОБРАЗОВАТЕЛЬНОГО
ПРОЦЕССАПОДИСЦИПЛИНЕДЛЯЛИЦСОГРАНИЧЕННЫМИ

ВОЗМОЖНОСТЯМИ ЗДОРОВЬЯ
По заявлению студента
В целях доступности освоения программы для лиц с ограниченными возможностями здоровья

при необходимости кафедра обеспечивает следующие условия:
- особый порядок освоения дисциплины, с учетом состояния их здоровья;
- электронные образовательные ресурсы по дисциплине в формах, адаптированных к

ограничениям их здоровья;
- изучение дисциплины по индивидуальному учебному плану (вне зависимости от формы

обучения);
- электронное обучение и дистанционные образовательные технологии, которые

предусматривают возможности приема-передачи информации в доступных для них формах.
- доступ (удаленный доступ), к современным профессиональным базам данных и

информационным справочным системам, состав которых определен РПД.

9. ПЕРЕЧЕНЬОСНОВНОЙИДОПОЛНИТЕЛЬНОЙУЧЕБНОЙЛИТЕРАТУРЫ,
НЕОБХОДИМОЙДЛЯОСВОЕНИЯДИСЦИПЛИНЫ

Сайт библиотеки УрГЭУ
http://lib.usue.ru/

Основная литература:
1. Чеботарев Н.Ф. Мировая экономика и международные экономические отношения

[Электронный ресурс]:Учебник. - Москва: Издательско-торговая корпорация "Дашков и К", 2023. -
350 – Режим доступа: https://znanium.com/catalog/product/2083242



2. Топоркова Е. В., Кондратенко И. С., Царегородцева С. Р., Иовлева О. В., Фадеева Т. И.
Безопасность и охрана труда в коммерции и логистике [Электронный ресурс]:учебное пособие. -
Екатеринбург: УрГЭУ, 2023. - 137 – Режим доступа:
http://lib.wbstatic.usue.ru/resource/limit/ump/23/p495633.pdf

3. Смирнов Е.Н. Международная торговля [Электронный ресурс]:Учебник. - Москва: КноРус,
2025. - 488 – Режим доступа: https://book.ru/book/955415

4. Прокушев Е. Ф., Костин А. А. Внешнеэкономическая деятельность [Электронный
ресурс]:учебник и практикум для вузов. - Москва: Юрайт, 2025. - 479 – Режим доступа:
https://urait.ru/bcode/559806

5. Кузнецова Г. В., Подбиралина Г. В. Международная торговля товарами и услугами
[Электронный ресурс]:учебник и практикум для вузов. - Москва: Юрайт, 2025. - 792 – Режим
доступа: https://urait.ru/bcode/567512

Дополнительная литература:
1. Левкин Г.Г. Основы логистики [Электронный ресурс]:Учебное пособие. - Вологда: Инфра-

Инженерия, 2021. - 240 – Режим доступа: https://znanium.com/catalog/product/1832082
2. Трунцевский Ю.В., Карпович О.Г. Оценка коррупционных рисков компании [Электронный

ресурс]:Монография. - Москва: ООО "Научно-издательский центр ИНФРА-М", 2022. - 272 – Режим
доступа: https://znanium.com/catalog/product/1870587

3. Карпова С.В. Логистика для бакалавров [Электронный ресурс]:Учебник. - Москва:
Вузовский учебник, 2022. - 323 – Режим доступа: https://znanium.com/catalog/product/1840869

10. ПЕРЕЧЕНЬИНФОРМАЦИОННЫХТЕХНОЛОГИЙ, ВКЛЮЧАЯПЕРЕЧЕНЬ
ЛИЦЕНЗИОННОГОПРОГРАММНОГООБЕСПЕЧЕНИЯИИНФОРМАЦИОННЫХ

СПРАВОЧНЫХСИСТЕМ, ОНЛАЙНКУРСОВ, ИСПОЛЬЗУЕМЫХПРИОСУЩЕСТВЛЕНИИ
ОБРАЗОВАТЕЛЬНОГОПРОЦЕССАПОДИСЦИПЛИНЕ

Перечень лицензионного программного обеспечения:
Microsoft Windows 10 .Договор № 52/223-ПО/2020 от 13.04.2020, Акт № Tr000523459 от

14.10.2020. Срок действия лицензии -Без ограничения срока.
Astra Linux Common Edition. Договор №0417-ПО/2019 от 08.05.2019, Акт №Sk000343 от

24.05.2019 и Контракт № 35-У/2018 от 13.06.2018, Акт № УТ213 от 17.12.2018. Срок действия лицензии
- без ограничения срока.
Перечень информационных справочных систем, ресурсов информационно-
телекоммуникационной сети «Интернет»:

Справочно-правовая система Гарант. Договор № 58419 от 22 декабря 2015. Срок действия
лицензии -без ограничения срока



11. ОПИСАНИЕМАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЙБАЗЫ, НЕОБХОДИМОЙДЛЯ
ОСУЩЕСТВЛЕНИЯОБРАЗОВАТЕЛЬНОГОПРОЦЕССАПОДИСЦИПЛИНЕ

Реализация учебной дисциплины осуществляется с использованием материально-технической
базы УрГЭУ, обеспечивающей проведение всех видов учебных занятий и научно-исследовательской и
самостоятельной работы обучающихся:

Специальные помещения представляют собой учебные аудитории для проведения всех видов
занятий, групповых и индивидуальных консультаций, текущего контроля и промежуточной аттестации.

Помещения для самостоятельной работы обучающихся оснащены компьютерной техникой с
возможностью подключения к сети "Интернет" и обеспечением доступа в электронную
информационно-образовательную среду УрГЭУ.

Все помещения укомплектованы специализированной мебелью и оснащены мультимедийным
оборудованием спецоборудованием (информационно-телекоммуникационным, иным компьютерным),
доступом к информационно-поисковым, справочно-правовым системам, электронным библиотечным
системам, базам данных действующего законодательства, иным информационным ресурсам
служащими для представления учебной информации большой аудитории.

Для проведения занятий лекционного типа презентации и другие учебно-наглядные пособия,
обеспечивающие тематические иллюстрации.

.



Приложение 1
к рабочей программе

7.3.1. Примерные вопросы для самостоятельной подготовки к зачету/экзамену

К зачету
1. Понятие и характеристика международной коммерции, исторические предпосылки

возникновения.
2. Структура и основные товаропотоки международной коммерции.
3. Виды международной коммерции.
4. Товарные барьеры и протекционизм.
5. Основные этапы в развитии международной коммерции.
6. Факторы, влияющие на стабильный и устойчивый рост.
7. Характеристика базовых внешних классификаторов.
8. Мировой товарный рынок (определение, структура). Важнейшие

конъюнктурообразующие факторы.
9. Виды товарных рынков. Конъюнктура товарных рынков.
10. Документарный аккредитив. Характеристика и виды.
11. Документарное инкассо. Характеристика и виды.
12. Авансовый платеж. Характеристика и виды.
13. Оплата после отгрузки. Характеристика и виды.
14. Открытый счет. Характеристика и виды.
15. Посреднические операции в международном торговом бизнесе.
16. Комиссионные операции.
17. Операции консигнации.
18. Характеристика и классификация международной торговой системы.
19. Региональные торговые соглашения и таможенный тарифы.
20. Нетарифные методы регулирования.
21. Международная торговля лицензионными соглашениями.
22. Определение стоимости лицензии.
23. Характеристика мирового рынка машин и оборудования.
24. Организация грузоперевозок автотранспортом.
25. Роль и значение международной торговли в развитии мирового хозяйства
26. Понятие международной торговли. Соотношение понятий мировой рынок и мировая

торговля.
27. Классификация международного рынка.
28. Необходимость существования и развития международной торговли, ее проблемы.
29. Особенности и специфические черты международной торговли
30. Место международной торговли в системе мирохозяйственных связей. Функции

международной торговли.
31. Международное разделение труда – основа развития международной торговли.
32. Теория международной торговли: абсолютные и относительные преимущества.
33. Современные теории международной торговли. Теория Хекшера-Олина. Парадокс

Леонтьева.
34. Теория конкурентных преимуществ и современные новации в трактовке международной

торговли.
35. Современное состояние и перспективы развития международной торговли.
36. Основные тенденции в развитии и распределении товарных потоков в международной

торговле.
37. Количественная и стоимостная оценка товаров во внешней торговле.
38. Базисные условия поставки. Инкотермс-2020.
39. Понятие, сущность и показатели конъюнктуры мировых рынков.
40. Международная торговля промышленными товарами.
41. Международная торговля сырьем и сельскохозяйственными товарами.
42. Показатели оценки степени развития и роли международной торговли в экономике



страны.
43. Цель и общая направленность международной торговой политики. Виды торговой

политики.
44. Средства торговой политики, их классификация и характеристика.
45. Таможенные тарифы, их виды и особенности применения.



Приложение 2
к рабочей программе

7.3.2. Практические задания по дисциплине для самостоятельной подготовки к
зачету/экзамену

Примерные практические задания к зачету
Номер
задания Содержание задания Компетенции

Открытые вопросы
1. Согласно терминологии ВТО, любое движимое имущество, в том числе

валюта, валютные ценности, электрическая, тепловая, иные виды энергии и
транспортные средства (за исключением транспортных средств, используемых
для международных перевозок пассажиров, товаров, контейнеров и другого
транспортного оборудования – это ________

ПК-2

2. Обмен товарами и услугами между государственно-национальными
хозяйствами – это_______

ПК-2

3. Отношение объема экспортируемых товаров и услуг к ВВП/ВНП – это____ ПК-4
4. Та доля продукции, которую может продать определенная страна на мировом

рынке без ущерба для собственной экономики.
ПК-4

5. Соотношение или удельный вес экспортируемых товаров по видам и степени
их переработки –это_______

ПК-4

6. Соотношение объемов ввозимого в страну сырья и готовой конечной
продукции. Этот показатель наиболее точно отражает зависимость экономики
страны от внешнего рынка и уровень развития отраслей национальной
экономики?

ПК-4

7. Высшая степень развития общественного территориального разделения труда
между странами, предусматривающая устойчивую концентрацию производства
определенной продукции в отдельных странах, которые в силу объективных
причин (исторических, географических, климатических, экономических) могут
производить данные товары относительно более эффективно, чем другие
страны?

ПК-4

8. Совокупность различных форм и методов международного регулирования
обмена товарами и услугами между странами?

ПК-4

9. Государственная экономическая политика, оказывающая влияние на внешнюю
торговлю посредством налогов, субсидий и прямых ограничений на импорт и
экспорт?

ПК-2

10. Торговая политика, требующая отказа от вмешательства государственных
органов во внешнеэкономическую деятельность, ликвидации торговых
барьеров и различных ограничений в торговле между странами? Основной
регулятор торговых отношений – рынок.

ПК-2

11. Предприятие в Рязани закупило партию компьютеров в Корее с базисом
поставки ____ Москва при условии поставки с момента перехода товара через
поручни судна в порту отгрузки.

ПК-2

12. Предприятие (г. Воронеж) продало 42 т проволоки немецкому предприятию,
расположенному примерно в 180 км от г. Штутгарт, с обязательством
доставить все проданное количество автотранспортом до места назначения.
Какой это базис поставки?

ПК-2

13. Как называется доля убытка, не подлежащая оплате страховщиком? ПК-4
14. Какой классификатор видов экономической деятельности используется в

России?
ПК-4

15. Какой ГОСТ устанавливает единую обезличенную классификационную
систему обозначения изделий основного и вспомогательного производства и их
конструкторских документов всех отраслей промышленности при
проектировании, производстве, эксплуатации и ремонте?

ПК-4

16. По какому классификатору присваивается код классификационной
характеристики?

ПК-2

17. _________ – создавшееся положение, обстановка в какой-либо области или
ситуации общественной жизни?

ПК-2

18. __________ – форма расчетно-кредитных отношений между продавцом и
покупателем, при которой продавец отгружает товар покупателю и направляет

ПК-2



в его адрестоварораспорядительные документы без оплаты, относя сумму
задолженности в дебет счета, открытого на имя покупателя?

19. Вид комиссионной операции, при которой поставщик отгружает товары на
склад торгового предприятия с поручением реализовать товар?

ПК-2

20. ____________ определяет основы правоотношений между грузовладельцами и
транспортными операторами при перевозках грузов во внутреннем сообщении
(общие вопросы заключения договоров перевозки, фрахтования и договора об
организации перевозок, перевозок транспортом общего пользования,
провозной платы, подачи транспортных средств, погрузки и выгрузки, сроков
доставки, ответственности сторон, порядка предъявления претензий и исков).

ПК-2

21. _________ определяются как взаимные соглашения между двумя или более
участниками, в которых страны договариваются о снижении тарифов, квот и
прочих торговых ограничений между собой, но при этом каждая сторона по-
прежнему определяет уровень пошлин, применяемый к любым другим странам

ПК-2

22. __________свод ставок ввозных таможенных пошлин, применяемых к
товарам, ввозимым на единую таможенную территорию Евразийского
экономического союза из третьих стран, систематизированных в
соответствии с единой Товарной номенклатурой внешнеэкономической
деятельности Евразийского экономического союза (ТН ВЭД).

ПК-2

23. ______ – продавец выполняет своё обязательство по поставке, когда он
поставляет товар, очищенный от пошлин на экспорт, перевозчику,
назначенному покупателем, в указанном месте.

ПК-2

24. __________ – возвращение в собственную страну непроданного товара
(некондиционные товары, возврат непроданных товаров с
консигнационного склада, международных ярмарок и пр.).

ПК-2

25. ______________ – это специализация отдельных стран в рамках
мирового (всемирного) хозяйства на тех или иных видах продукции и
услуг, что обусловливает и предполагает обмен этих товаров и услуг на
мировом рынке.

ПК-2

26. Теория _______ является составной частью общей модели
международной торговли и в основе, которой есть утверждение, что в
соответствии с которым страна экспортирует товар, для производства
которого интенсивно используется её относительно избыточный фактор
производства, и импортирует товары, для производства которых она
испытывает относительный недостаток факторов производства.

ПК-2

27. Декларируется ввозимый на таможенную территорию РФ товар – вино.
Таможенная стоимость товара – 9000 евро. Ставка НДС – 20%. Размер
ввозной таможенной пошлины составляет – 3700 евро. Размер акциза
2590 евро. Исчислить НДС.

ПК-2

28. ___________ – это способ безналичных расчетов между продавцом и
покупателем, когда банк плательщика (эмитент) берет на себя
обязательство произвести расчет с бенефициаром по представлению в
банк документов, предусмотренных условиями аккредитива и
подтверждающих отгрузку товара или оказание услуг.

ПК-2

29. ___________ – называют специализированные площадки, где торгуются
различные товары и инструменты, производные на них.

ПК-2

30. Как называют экспорт и импорт товаров в международной
деятельности?

ПК-2

31. ___________ – письменное обязательство банка по поручению
доверителя получить причитающиеся ему суммы или подтверждение
оплаты в установленный срок непосредственно от плательщика или
через другой банк.

ПК-2

32. Иностранная компания ввозит на территорию России сырье, а
отечественный переработчик из этого сырья производит готовую
продукцию. После этого товар вывозится из России обратно
иностранному контрагенту. Как называется эта форма экспорта?

ПК-2

33. Страхование и доставка. Это какой вид операций при экспортно-
импортных сделках?

ПК-2



34. ________ – это операции, осуществляемые банками по поручению, от
имени и за счет клиентов; приносят банкам доход в виде
вознаграждения.

ПК-2

35. __________ – хранят продукцию поставщиков на своих складах,
занимаются продажей и доставкой.

ПК-2

36. По ____________ аккредитиву бенефициару предоставляется право
давать банку, производящему оплату или акцепт, или любому банку,
уполномоченному негоциировать, указание о том, что аккредитивом
могут пользоваться полностью или частично одно или несколько других
лиц (вторые бенефициары).

ПК-2

37. Унифицированные правила интерпретации условий внешнеторговых
договоров, с учетом норм и принципов международного коммерческого
права?

ПК-2

38. Этот термин означает, что продавец исполняет свои обязательства по
внешнеторговому контракту, когда передаёт в распоряжение
покупателя продукцию, размещённую на судовом борту и выпущенную
таможней в рамках процедуры экспорта (также уплачиваются вывозные
пошлины и сборы, если это необходимо). При этом фрахт оплачивается
продавцом, а импортное таможенное оформление и разгрузка при
прибытии остаётся обязанностью покупателя?

ПК-2

39. ________ – воздействие на международные торговые связи через
субсидии, налоги, инструменты регулирования и стимулирования
международных отношений.

ПК-2

40. ____________– квитанция, выданная международной авиакомпанией на
получение товара и подтверждающая договор перевозки.

ПК-2

Закрытые вопросы
41. Как называется ввоз товаров из-за рубежа:

А. Экспорт
Б. Импорт
В. Дефицит
Г. Оборот

ПК-4

42. Основной задачей государства в условиях свободной торговли является:
А. Защита интересов отечественного производителя
Б. Защита внутреннего рынка от некачественных товаров
В. Запрет на ввоз дешевых товаров
Г. Повышение таможенных пошлин

ПК-4

43. Мировое хозяйство характеризуется:
А. Господством натуральных отношений
Б. Созданием филиалов фирмы за рубежом
В. Изоляцией от внешнего мира
Г. Высокими таможенными барьерами

ПК-4

44. Каким образом Россия участвует в международном разделении труда:
А. поставляя высокотехнологические товары
Б. поставляя продукцию сельского хозяйства
В. поставляя товары легкой промышленности
Г. поставляя энергетические ресурсы

ПК-4

45. Что характерно для политики протекционизма:
А. снятие ограничений для импорта
Б. свободный обмен валют
В. снижение таможенных пошлин
Г. льготные кредиты для отечественных товаропроизводителей

ПК-4

46. Как называется политика свободной торговли:
А. фритредерство
Б. протекционизм
В. меркантилизм

ПК-4

47. Что такое внешнеторговый договор:
А. соглашение между фирмами двух зарубежных стран
Б. соглашение между российскими предприятиями о совместном

производстве
В. соглашение о поставке товаров между партнерами, один – в России,

ПК-4



другой – за рубежом
Г. соглашение о подготовке зарубежных специалистов

48. Внешнеэкономическая политика России – это:
А. политика по созданию благоприятных условий, для хозяйствующих

субъектов
Б. политика мероприятий, проводимых Торгово-промышленной палатой
В. политика продвижения российских товаров на зарубежные рынки
Г. политика торговой деятельности участников внешнеторговых связей

ПК-4

49. Кто является логистическим посредником на международном рынке?
А. Экспортные дистрибьюторы
Б. Импортные дистрибьюторы
В. Логистические брокеры

ПК-4

50. У какой формы международной деятельности самый высокий риск?
А. Импортирование
Б. Экспортирование
В. Лицензирование
Г. Совместное предприятие

ПК-4



Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
УРАЛЬСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ ЭКОНОМИЧЕСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ

УТВЕРЖДЕНЫ
на заседании Логистики и коммерции

МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ПО ВЫПОЛНЕНИЮ

КОНТРОЛЬНОЙ РАБОТЫ
по дисциплине

Международная коммерция



ВВЕДЕНИЕ

Важным этапом подготовки специалистов в вузе является привитие им
навыков самостоятельной работы со специальной литературой при решении
конкретных задач и целевых установок, а также проведения анализа, умения
обобщать и делать практические выводы. Этим целям служит выполнение
контрольных работ по профилирующим дисциплинам направления
бакалавриата.

В соответствии с утвержденным учебным планом студенты в период
изучения теоретических положений учебного курса «Международная
коммерция» должны выполнить контрольную работу.

В процессе написания контрольной работы студент должен под
руководством преподавателя самостоятельно проработать избранный для
более детального и глубокого изучения вопрос (тему работы), всесторонне
раскрыть его сущность, показать, как он трактуется различными учеными,
дать собственную оценку.

Студенту необходимо показать степень овладения знаниями в области
управления потоковыми процессами; умение применять их на практике;
четко и логично излагать свои мысли и рекомендации с обоснованиями их
целесообразности и эффективности.

ЦЕЛИ И ЗАДАЧИ КОНТРОЛЬНОЙ РАБОТЫ

Целью контрольной работы является закрепление и углубление знаний
студента в области международной коммерции путем самостоятельного
решения им реальных производственно-хозяйственных, экономических и
управленческих проблем.

При выполнении контрольной работы ставятся следующие задачи: применять знания, полученные на лекциях и практических занятиях, для
самостоятельного анализа деятельности предприятий; теоретически грамотно и логически последовательно излагать
рассматриваемую проблему; выделять наиболее существенные недостатки практической деятельности
предприятий; самостоятельно формулировать проблему, ставить задачу и разрабатывать
обоснование предложений по совершенствованию деятельности
предприятий; использовать экономико-математические методы исследования,
повышающие репрезентативность и обоснованность самостоятельно
сформулированных предложений.
Контрольная работа представляется на проверку в учебное заведение.
Если рецензентом (тьютором) контрольной работы, по результатам ее

проверки, сделаны замечания и предложено дополнить (переработать)
данную работу, студенту необходимо на повторную проверку сдавать работу
вместе со старой рецензией.



Ниже приводится распределение тем контрольных работ в зависимости
от начальной буквы фамилии студента:

Таблица 1 – Варианты контрольной работы

Номер
задачи

Начальная буква
фамилии
студента

Номер
задачи

Начальная буква
фамилии
студента

1, 25
2, 26
3, 27
4, 28
5, 29
6, 30
7, 31
8, 32
9, 33
10, 34
11, 35
12, 36

А
Д
М
В
Г
Ж
К, Э
О, Щ
Р
Х
Т
Ч

13, 37
14, 38
15, 39
16, 40
17, 41
18, 42
19, 43
20, 44
21, 45
22, 15
23, 16
24, 14

П
З
Б
И

Е (Ё), Ц
Л

Н, Ю
Ф
С
У
Ш
Я

СТРУКТУРА КОНТРОЛЬНОЙ РАБОТЫ

Рекомендуемая структура контрольной работы и объемное
соотношение отдельных разделов могут быть следующими:

Титульный лист
Содержание 1 стр.
Теоретический раздел 15 – 18 стр.
Список использованной литературы
Приложения
Каждый раздел работы для большей конкретизации разбивается

(делится) на подразделы.
Исходя из рекомендуемой структуры объем контрольной работы

должен составлять 16-25 страниц печатного текста на стандартных листах
бумаги А4.

ОФОРМЛЕНИЕ КОНТРОЛЬНЫХ РАБОТ

Изложение всех вопросов в контрольной работе должно быть
самостоятельным, последовательным, взаимосвязанным и строго
выдержанным в соответствии с названиями разделов, указанными в
содержании. Изложение не следует перегружать общеизвестными



положениями, обилием формул, описанием многочисленных инструкций.
Приводимые в тексте цитаты должны четко соответствовать оригиналу; они
заключаются в кавычки, и дается ссылка на первоисточник. При изложении
вопроса необходимо использовать экономическую терминологию,
придерживаться официальной стилистики, не допускать произвольных
сокращений. С подробными рекомендациями по оформлению контрольных
работ можно ознакомиться в Положении о требованиях к оформлению
отчетов по практике, курсовых и дипломных работ.

Общие требования по оформлению. Задание следует выполнять на
листах формата А4, с соблюдением требований оформления УрГЭУ.

Текст должен быть выполнен на компьютере средствами текстового
редактора Microsoft Word: тип шрифта – Times New Roman Cyr; размер
шрифта 14; межстрочный интервал – полуторный.

Необходимо соблюдать поля:
левое – 30 мм;
верхнее и нижнее – 20 мм;
правое – 10 мм.
Страницы контрольной работы также следует нумеровать арабскими

цифрами, соблюдая сквозную нумерацию по всему тексту.
Номер страницы проставляется в центре нижней части листа без

точки на конце. Титульный лист включается в общую нумерацию страниц.
Однако на титульном листе номер страницы не проставляется.

В конце работы следует привести пронумерованный перечень
фактически использованных источников («Библиографический список») с
указанием авторов, наименования места, издательства и года издания.



ТЕМАТИКА КОНТРОЛЬНЫХ ВОПРОСОВ

1. Понятие и характеристика международной коммерции, исторические
предпосылки возникновения.

2. Структура и основные товаропотоки международной коммерции.
3. Виды международной коммерции.
4. Товарные барьеры и протекционизм.
5. Основные этапы в развитии международной коммерции.
6. Факторы, влияющие на стабильный и устойчивый рост.
7. Характеристика базовых внешних классификаторов.
8. Мировой товарный рынок (определение, структура). Важнейшие

конъюнктурообразующие факторы.
9. Виды товарных рынков. Конъюнктура товарных рынков.
10.Документарный аккредитив. Характеристика и виды.
11.Документарное инкассо. Характеристика и виды.
12.Авансовый платеж. Характеристика и виды.
13.Оплата после отгрузки. Характеристика и виды.
14.Открытый счет. Характеристика и виды.
15.Посреднические операции в международном торговом бизнесе.
16.Комиссионные операции.
17.Операции консигнации.
18.Характеристика и классификация международной торговой системы.
19.Региональные торговые соглашения и таможенный тарифы.
20.Нетарифные методы регулирования.
21.Международная торговля лицензионными соглашениями.
22.Определение стоимости лицензии.
23.Характеристика мирового рынка машин и оборудования.
24.Организация грузоперевозок автотранспортом.
25.Роль и значение международной торговли в развитии мирового хозяйства
26.Понятие международной торговли. Соотношение понятий мировой рынок

и мировая торговля.
27.Классификация международного рынка.
28.Необходимость существования и развития международной торговли, ее

проблемы.
29.Особенности и специфические черты международной торговли
30.Место международной торговли в системе мирохозяйственных связей.

Функции международной торговли.
31.Международное разделение труда – основа развития международной

торговли.
32.Теория международной торговли: абсолютные и относительные

преимущества.
33.Современные теории международной торговли. Теория Хекшера-Олина.

Парадокс Леонтьева.
34.Теория конкурентных преимуществ и современные новации в трактовке

международной торговли.



35.Современное состояние и перспективы развития международной
торговли.

36.Основные тенденции в развитии и распределении товарных потоков в
международной торговле.

37.Количественная и стоимостная оценка товаров во внешней торговле.
38.Базисные условия поставки. Инкотермс-2020.
39.Понятие, сущность и показатели конъюнктуры мировых рынков.
40.Международная торговля промышленными товарами.
41.Международная торговля сырьем и сельскохозяйственными товарами.
42.Показатели оценки степени развития и роли международной торговли в

экономике страны.
43.Цель и общая направленность международной торговой политики. Виды

торговой политики.
44.Средства торговой политики, их классификация и характеристика.
45.Таможенные тарифы, их виды и особенности применения.


